
Impulsvortrag:

Frau Ingenieurin, Herr Ingenieur: Nun verkaufen Sie sich mal!

Karriereplanung ist eine aktive Angelegenheit - und hat mit Selbstmarketing und Verkaufen zu tun

careers4engineers automotive
Neue Messe Stuttgart
Eingang Ost – Südfoyer, Vortragsraum C7.1
Samstag 24.04.2010, 15:00 bis 16:00 Uhr

Referent: Dr. Hermann Refisch, Diplom-Psychologe, bietet als
freier Berater seit 1998 Beratungen und Workshops im Auftrag
von Unternehmen, Organisationen und für Einzelpersonen. Er
hat zahlreiche Menschen bei beruflichen Veränderungen
begleitet.

Seine Themenschwerpunkte sind :

 Perspektiven im Beruf
 Konfliktlösungen
 Rhetorik/Kommunikation
 Mehr Mut!

Weitere Informationen auf www.refisch.de

Vortragsinhalte:

Menschen treten in Kontakt - ganz gleichgültig, ob Sie die Initiative ergreifen oder ob Sie
angesprochen werden, nutzen Sie jedes Gespräch! Um zu überprüfen, wo Ihre Chancen
existieren und welchen Anforderungen Sie dort begegnen werden.

Auch dies ist ein Instrument der Karriereplanung, die (mindestens) drei Kompetenzen
erfordert:

- Die eigenen Stärken kennen und nennen
- Persönliche Ziele klären, sehen und angehen
- Gute Informationen vom Arbeitsmarkt gewinnen

Der Vortrag - kurzweilig, interaktiv, anschaulich - handelt davon, wie Sie dies wirksam
gestalten können. Und natürlich auch davon, wie sich die drei Aspekte gegenseitig
beeinflussen werden. Bis hin zu klaren Empfehlungen zum Optimieren Ihrer
Vorgehensweise.

Bitte melden Sie sich kostenlos für den Impulsvortrag per e.mail
careers4engineers@springer.com oder telefonisch +49 (0) 6135 / 93 22 130 an.


